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Dotacja na doradztwo w ramach poddziatania 3.3.2 programu Innowacyjna Gospodarka
pomoze nawet niewielkiej firmie znaleZ¢é zewnetrzne finansowanie. | nie o kredyt tutaj chodzi.

Szukasz inwestora?
Siegnij po dotacje
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elem niniejszego artykutu jest
przedstawienie przedsigbiorcom
mozliwosci wynikajacych z pod-
dziatania 3.3.2 ,,Wsparcie dla
MSP”  Programu Operacyjnego
Innowacyjna Gospodarka, ktore pozwala
na dofinansowanie ushug doradczych w za-
kresie przygotowania odpowiedniej doku-
mentacji niezbednej do pozyskania ze-

wngtrznego finansowania o charakterze
udzialowym, z przeznaczeniem na realiza-
cje innowacyjnych przedsigwzigc. Mamy
juz za soba kilka edyciji funkcjonowania te-
go instrumentu finansowania specjalistycz-
nego doradztwa, a wigc mozna wskaza¢
pewne informacje praktyczne pozwalajace
na dobre przygotowanie projektu. Ponize]
przedstawiamy najwazniejsze elementy,
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ktore decyduja o pozytywnej decyzji
0 przyznaniu dofinansowania.

W ramach poddziatania 3.3.2 o dofinan-
sowanie mogg ubiegac sie mikroprzedsie-
biorstwa oraz mate i $rednie firmy. Z moz-
liwosci uzyskania dofinansowania zostaty
wykluczone duze przedsigbiorstwa oraz
osoby fizyczne, ktore nie prowadza dziatal-
nosci gospodarczej. Warto pamigtaé takze
0 powiazaniach udziatowych oraz osobo-
wych. Dokfadna weryfikacja przychodow
grupy spotek powigzanych podmiotow lub
ilosci zatrudnionych oséb, powinna by¢
waznym zadaniem w przypadku bardziej
skomplikowanej grupy udziatowe;.

Gietda, New Connect
albo inwestor

Tak jak wspomnienilismy, przedmiot do-
finansowania mogg stanowi¢ opracowania,
ktdre beda stanowi¢ podstawe do pozyska-
nia inwestora. Pozyskanie kapitalu moze
nastapi¢ w ramach trzech wariantow: wej-
Scie na glowny rynek gieldowy, emisje ak-
cji na New Connect dla mniejszych pod-
miotéw, oraz pozyskanie inwestora, prze-
waznie branzowego. Do ogdlnego katalogu
opracowan mozemy zaliczy¢: prospekty
emisyjne, dokumenty informacyjne, biznes
plany i studia wykonalnosci; analizy finan-
sowe i ekonomiczne; wyceny; plany strate-
giczne; audyty prawne i finansowe; doku-
menty konieczne do przeksztatcenia spotki.
Poziom dofinansowania wynosi do 50 proc.
kosztow kwalifikowalnych i jednoczesnie
maksymalna kwota dotacji moze wynies¢
nawet 2 mln euro. Oczywiscie, tak wysoka
kwota dotacji jest mato realna przy wskaza-
nym zakresie rzeczowym. Trzeba pamietac,
ze przy ustalaniu kosztorysu nalezy stoso-
wac stawki rynkowe. Zawyzenie kosztory-
su moze skutkowa¢ odrzuceniem projektu.
W zwigzku z powyzszym, wartosci dofi-
nansowania wahaja si¢ przewaznie od kil-
kudziesigciu do kilkuset tysiecy ztotych.

Eksperci oceniajacy wniosek i komi-
sja konkursowa, kieruja si¢ ustalonymi
kryteriami dziatania, do ktérych nalezy
zaliczy¢:

Zachowanie zgodnosci projektu
z celem dziatania. Nalezy pamigtaé

otym, ze celem dziatania jest wsparcie
przedsiebiorcow z sektora MSP w przygo-
towaniu ich do pozyskania zewnetrznego
zrédia finansowania o charakterze udziato-
wym, z przeznaczeniem na realizacje in-
nowacyjnych przedsiewzie¢, poprzez dofi-
nansowanie kosztéw ustug doradczych
w zakresie przygotowania dokumentéw
i analiz niezbednych do pozyskania tego
finansowania. Przedstawienie we wniosku
charakteru udzialowego wskazywanej
transakcji jest niezwykle istotne. Nie mo-
zemy wigc napisaé¢ wniosku na poszukiwa-
nie inwestora, ktéry ,,pozyczy” nam wy-
lacznie swoj kapitat, ale nie zaangazuje sie
udziatowo w spotke.

Pozyskanie kapitatu przeznaczone-
go na realizacje innowacyjnych
przedsiewzieé. Zagadnienie innowacyj-
nosci moze budzi¢ watpliwosci wsrod
wnioskodawcow. Na szczescie w ocenie
Polskiej Agencji Rozwoju Przedsigbiorczo-
$ci, nie jest konieczne spelnianie wymogu
innowacyjnosci w skali swiatowej. Rozwa-
zana jest innowacyjnos¢ w skali regional-
nej, a nawet na poziomie przedsigbiorstwa.
Przez innowacyjne przedsigwzigcie nalezy
wigc rozumie¢ wprowadzenie nowosci do
praktyki gospodarczej nowego lub znacza-
co ulepszonego rozwiazania w odniesieniu
do $wiadczonej ustugi, procesu, marketingu
lub organizacji. Nalezy przewidywa¢, ze
spelnienie tego wymogu bedzie stosunko-
wo nietrudne, cho¢ nalezy zadbac o to, aby
zostalo opisane we wniosku w bardzo
szczegdtowy sposob.

Wybor kompetentnego podmiotu
doradczego — przy wyborze doradcy na-
lezy kierowac¢ si¢ przede wszystkim jego
doswiadczeniem, znajomoscia branzy
oraz posiadanymi uprawnieniami pozwa-
lajacymi na $wiadczenie ustug o charak-
terze specjalistycznym. Konieczne jest,
aby we wniosku o dofinansowanie za-
wrze¢ wlasciwy opis firmy doradcze;j,
przedstawiajacy jej doswiadczenie w ob-
studze tego typu transakcji.

Trzeba uwzglednic ryzyko

Adekwatnosé wydatkow — tak jak
w przypadku kazdego projektu dofinanso-
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wanego istotne, zeby nieprzeszacowac kosz-
torysu. Na to oceniajacy réwniez zwracaja
szczegoOlng uwage, a przeciez ceny rynkowe
sq dos¢ dobrze znane.

Zdolnosé finansowa wnioskodaw-
cy, ktory powinien zapewnié finanso-
wanie projektu. Ekspertowi trudno be-
dzie uwierzy¢, ze firma jest w stanie wydac
na przygotowanie dokumentacji doradczej
duza czes¢ swojego obrotu. W przypadku
spolek z niewielkq historia, konieczne jest
wskazanie finansowania wymienionych
w projekcie wydatkow.

Wskazniki produktu i rezultatu sa
weryfikowalne — istotne jest to, ze wnio-
skodawca, ktory otrzymat dofinansowa-
nie nie jest zobowiazany do pozyskania
kapitatu w nastepstwie realizacji projek-
tu. Oznacza to, ze uwzglednione zostato
ryzyko niepozyskania zainteresowanych
inwestorow. Warunkiem koniecznym jest
zrealizowanie projektu w zakresie doty-
czacym ustug doradczych.

Harmonogram jest realny i przej-
rzysty, a wiec zapewnia wykonalnosc¢
projektu. Istotny jest fakt, iz dotychcza-
sowe konkursy miaty charakter otwarty
i wnioski mozna byto skfada¢ w trybie
ciaglym — az do wyczerpania $rodkow.
Podobnie bedzie w 2012 roku. Obecnie
nie jest prowadzony nabér wnioskéw
—alokacja w 2011 roku zostata przekro-
czona dwukrotnie i PARP zamknat kon-
kurs. Warto wspomnie¢, ze procedura
aplikacyjna nie jest zbyt biurokratyczna
— sktada si¢ wylacznie z wniosku aplika-
cyjnego, co pozwala na przygotowanie
dokumentacji w krotkim okresie. Cho¢
nalezy pamigtac, ze warto posiadac spe-
cjalistyczng wiedze, ktéra umozliwi pra-
widlowe przygotowanie projektu.

Zachecamy do korzystania z przedsta-
wionego dziatania, ktére pozwoli przed-
siebiorcom na przygotowanie dokumen-
tacji koniecznej do dalszego rozwoju fir-
my. Kilka miesiecy na przygotowanie
projektu, to wiasciwy czas na odbycie
rozmow z doradcami z domow makler-
skich oraz specjalistami od pozyskiwania
funduszy UE. Moze tez 2012 rok bedzie
lepszym okresem dla inwestoréw niz
obecne czasy kryzysu. m



