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Przedsigbiorcy w 2010 roku powinni si¢ skoncentrowa¢ na promocji swojej oferty
eksportowej, rowniez ze wzgledu na sytuacje na rynku walutowym. Promocja firmy, a w
szczegblnos$ci na rynkach zagranicznych.

INNOWACYINA
GOSPODARKA

NARODOWA STRATEGIA SPOINOSCI

Moze im w tym pomoc dziatanie ,,Paszport do eksportu" realizowane w ramach Programu
Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, ktore wspiera rowniez udziat w targach
zagranicznych. Aby uzyska¢ dofinansowanie nalezy spetni¢ kilka warunkow.

Dziatanie 6.1 PO IG ma na celu wzmocnienie mozliwosci nawigzywania wartosciowych
kontaktow handlowych, a takze zwigkszenie wielkosci polskiego eksportu oraz zwigkszenie
liczby przedsigbiorcéw prowadzacych dziatalnos¢ eksportowa. Dziatanie skierowane jest do
przedsigbiorcow z sektora MSP rozpoczynajacych dziatalnos¢ eksportowa lub potencjalnych
eksporterow majacych siedzibg na terenie Rzeczypospolitej Polskiej, a w przypadku osob
fizycznych posiadajacych miejsce zamieszkania na terenie Rzeczypospolitej Polskie;.

Dziatanie to ma pomoc przedsigbiorcom w zwigkszeniu udziatu eksportu w catkowitej
sprzedazy, zintensyfikowaniu powiazan z zagranicznymi partnerami, oraz w zwigkszeniu
rozpoznawalno$ci marek handlowych i firmowych na rynkach zagranicznych.

Istotny jest fakt, Zze najblizszy 1 ostatni w tym roku nabor wnioskow odbedzie si¢ niedtugo po
okresie urlopowym tj. w dniach 20.09.2010 - 08.10.2010. Procedura uzyskiwania dotacji oraz
etapowos$¢ sktadanych wnioskow wymaga naprawde dtugofalowego zaplanowania swoich
dziatah eksportowych.
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Wsparcie moze by¢ udzielone mikroprzedsigbiorcy, malemu lub §redniemu przedsigbiorcy.
Nalezy podkresli¢, iz w ramach danego dziatania wytaczone sa duze przedsigbiorstwa,
zatrudniajace powyzej 250 pracownikow 1 ktorych roczny obroét przekracza 50 milionow EUR
a/lub catkowity bilans roczny przekracza 43 milionéw EUR.

Beneficjent, kwalifikujacy si¢ do otrzymania dotacji, musi w roku obrotowym
poprzedzajacym rok, w ktorym zlozyl wniosek o udzielenie wsparcia posiada¢ udzial
eksportu, rozumiany zaréwno jako sprzedaz na Jednolity Rynek Europejski, jak rowniez do
panstw spoza tego rynku, w catkowitej sprzedazy nie wigkszy niz 30%.

Przedsigbiorcy, zarowno z sektora mikrofirm, matych, $rednich, sa uprawnieni do sktadania
wnioskow o dofinansowanie obejmujacych nastgpujace rodzaje projektow, realizowanych w
dwoch kolejnych etapach:

| etap - ustugi doradcze w zakresie przygotowania Planu rozwoju eksportu dotyczace w
szczegolnosci:

1. analizy pozycji konkurencyjnej przedsigbiorstwa oraz wskazanie rynkéw docelowych
dziatalnosci eksportowej pod katem produktéw lub ustug przedsigbiorcy;

2. badania wybranych rynkow docelowych, w szczeg6lnosci poprzez przeprowadzenie
analizy aktow prawnych, procedur, zwyczajow, praktyk handlowych i zasad warunkujacych
dostep produktu lub ustugi przedsigbiorcy do wybranych rynkow;

3. wskazania i uzasadnienia wyboru co najmniej dwoch dziatan, o ktorych mowa w pkt 2,
ktoére realizowane beda przez przedsigbiorce w celu wejscia na wybrane rynki;

Intensywnos$¢ wsparcia (poziom dofinansowania) na przygotowanie planu rozwoju
eksportu moze wynie$é¢ az 80% calkowitych wydatkéw na zakup ustug doradczych
zwiazanych z przygotowaniem planu rozwoju eksportu, nie wigcej jednak niz 10 tysiecy
ztotych dla jednego przedsigbiorcy.

Il etap - wdrozenie opracowanego w I etapie Planu rozwoju eksportu, przy wykorzystaniu co
najmniej dwéch z ponizszych dziatan, przy czym jednym z nich musi by¢ dziatanie wskazane
w nizej wymienionych lit. ¢)-f):



1. udziat w zagranicznych imprezach targowo-wystawienniczych w charakterze wystawcy;
2. organizacja i udziat w misjach gospodarczych za granica;
3. wyszukiwanie i dobor partnerow na rynkach docelowych

4. uzyskanie niezb¢dnych dokumentéw uprawniajacych do wprowadzenia produktow lub
uslug przedsigbiorcy na wybrane rynki docelowe;

5. doradztwo w zakresie strategii finansowania przedsigwziec¢ eksportowych i dziatalnosci
eksportoweyj;

6. doradztwo w zakresie opracowania koncepcji wizerunku przedsigbiorcy na wybranych
rynkach docelowych.

Intensywnos$¢ wsparcia (poziom dofinansowania) na wdrozenie planu rozwoju eksportu
moze wynie$¢ az 50% calkowitych wydatkow kwalifikujacych si¢ do objecia wsparciem,
nie wigcej jednak niz 200 tysigcy ztotych dla jednego przedsigbiorcy na jeden projekt.
Wiasnie ta kwota powinna stanowi¢ cel kazdego przedsigbiorcy przewidujacego znaczacy
budzet na dziatania promocyjne.

Zapraszamy na szczegOlowe konsultacje z pracownikami Kancelarii (www.kdg.waw.pl),
posiadajacymi duze doswiadczenie w realizacji tego typu projektow.

Jan Kordasiewicz

MD



